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Essa modalidade de financiamento,
praticamente sem juros, nio tem
‘0 mesmo rigor das financeiras

para aprovacao, mas
o crédito na
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consoreio € uma modalidade de
D crédito que jd tem 63 anos de
existéncia. O primeiro grupo de
conséreio nasceu em Brasilia (DF),
em 1961, e o objetivo era a compra do
VW Fusca. Esse tipo de financiamen-
to cresceu e sio as vantagens que o
tornaram um modelo ainda muito
procurado atualmente. Devido a alta
taxa de juros existente no Brasil, ban-
cos e financeiras praticam juros ele-
vados nos contratos de financiamento
de veiculos. Em marco de 2024, a taxa
basica de juros brasileira (Selic) fe-
chou em 11,24, mesmo em queda,
uma das mais altas do mundo.
Ja o consorcio ndo trabalha com
juros e as administradoras cobram
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uma taxa de administracio, que ¢ de
cerca de 15% durante toda a dura-
¢do do consdrcio. A média de tempo
¢ de 80 meses (seis anos e meio),
segundo a Associacio Brasileira
de Administradoras de Consorcios
(Abac), portanto a taxa média ao més
do consdrcio é de 0,19%, enquanto
um financiamento tradicional de
veiculo tem taxa média de juros de
2,17%, segundo o Banco Central. “R
uma diferenca enorme e acredito que
muitos consorciados preferiram tro-
car o imediatismo pelo planejamento
financeiro”, diz o presidente da Abac,
Paulo Roberto Rossi.

Atualmente, é possivel fazer um
consorcio tanto de um modelo espe-

cifico quanto por um valor exato de
carta de crédito e permite a aquisicio
tanto de modelos zero-km quanto
seminovos, com até trés anos de uso.
Em 2023, houve um crescimen-
to de 13,3% no volume de cotas de
consorcios de veiculos leves. Foram
vendidas 1,7 milhdo de cotas ante
1,5 milhdo do acumulado de 2022.

AS CARTAS DE CREDITO O total de
créditos disponibilizados no ano
passado foi de R$ 38,84 bilhdes, com
636.002 contemplacdes. Ao analisar-
mos o volume de vendas de automo-
veis em 2023 (1.720.834), segundo a
Fenabrave, € possivel chegar a con-
clusio de que 37% das vendas de car-
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ros no Brasil podem ter sido por carta
de crédito. E um numero expressivo,
mas ¢ uma suposicio, pois também
hd um volume importante de carta de
crédito que € utilizado na compra de
modelos seminovos.

“O setor também foi impulsiona-
do pela taxa de juros elevada e pelo
aumento do rigor para a aprovacido de
crédito. As administradoras de con-
sOrcio sao menos rigorosas na apro-
vacio de um novo consorciado e isso
sempre foi um atrativo para novos
clientes”, diz Rossi.

O grupo Disal, um dos principais
grupos de consorcio de automoveis,
credita o crescimento desse merca-
do A digitalizacdo. “Investimos em

tecnologia para digitalizar nossos
processos e reduzir os prazos de
atendimento aos clientes e atraimos
clientes de diversas faixas etdrias e
poderes aquisitivos”, afirma o CEO,
Fabio Augusto de Souza. O grupo
Disal comercializou R$ 4,5 bilhdes
em venda de créditos de consorcio
somente de automaoveis.

“O cliente pode gerenciar o seu
grupo de consércio por aplicativo no
smartphone, onde pode ofertar lan-
ces, acompanhar assembleias, obter
codigo de barras para boletos e dar
inicio ao processo de contemplacio
para faturar o bem em alguns cliques,
obtendo expressiva reducao dos pra-
zos de aprovacio de crédito e fatura-
mento do automaovel”, afirma Souza.

EPARATODOS? E vilido ressaltar que
0 consorcio para aquisicao de um au-
tomovel so € recomendado caso o
consumidor nio tenha necessidade
de adquirir o bem de forma imediata.
Portanto, quem optar por um con-
sorcio ndo pode ter pressa na con-
quista do carro novo. “Os grupos de
consorcio sdo em maioria de longa
duracao, cerca de 80 meses, e o clien-
te deve estar ciente de que pode ser
contemplado no primeiro més, no
fim do contrato ou por meio de um
lance”, explica Rossi. A Abac orienta
que o cliente s6 confie em adminis-
tradoras de consorcio devidamente
registradas e reguladas pelo Banco
Central e destaca que no site oficial
do banco h4 a relacio de todas as em-
presas autorizadas a operar grupos de
consorciados no Brasil.

Caso vocé nio tenha pressa para
adquirir o seu carro novo, 0 consor-
cio pode ser uma boa opcdo. “E uma
alternativa viavel para todos os perfis
de clientes, desde aqueles que nio ti-
veram o financiamento aprovado até
aqueles que pretendem trocar de car-
ro, mas nio tém urgéncia para isso”,
diz 0 CEO da Disal.

O executivo salienta ainda que o
fato de o consorciado poder ofertar

lances para adquirir a carta de crédito
€ mais uma vantagem do consorcio.
“No caso daqueles que querem tro-
car de carro, eles podem oferecer o
carro usado como lance e conseguir a
contemplacdo. [sso € uma pratica co-
mum na Disal por trabalharmos com
mais de 400 concessiondrias parcei-
ras que cuidam da revenda desses
veiculos”, afirma Souza.

Outra possibilidade de contem-
placdo ¢ por meio do sorteio que é
realizado mensalmente pela extracio
daloteria federal, para garantir a ido-
neidade de todos os premiados.

A Abac ainda ressalta que apoés a
contemplacao o cliente pode utilizar
10% do valor da carta de crédito para
quitar as despesas inerentes a aquisi-
¢io do novo carro como seguro, taxa
de transferéncia e licenciamento.

CASO QUEIRA DESISTIR? Caso o con-
sorciado tenha dificuldade de honrar
com os pagamentos das parcelas, hda
algumas alternativas. A primeira é
tentar diminuir o valor da carta de
credito para que a parcela também
reduza e assim possa se encaixar em
seu orcamento. E, caso essa alternati-
vando seja vidvel, a indicacio da Abac
€ que o consorciado transfira o con-
trato para outra pessoa, que deve pa-
gar os valores jd pagos para o cliente
que pretende sair do grupo.

Se a tinica alternativa é a desis-
téncia, o cliente é excluido do grupo,
mas continua participando dos sor-
teios para receber os valores devidos
e dependendo do contrato assinado
com a administradora pode ter de
pagar uma multa rescisoria.

O melhor € s6 entrar em um con-
sorcio se pretende concluir o paga-
mento de todas as parcelas. Os es-
pecialistas aconselham ainda que o
ideal € se planejar antes de entrar em
um grupo para dar lances, os quais
dobram a chance de ser contemplado
mais cedo e “poder usufruir do novo
carro pagando uma espécie de finan-
ciamento sem juros”.
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